
2015年
3月期

2016年
3月期

2017年
3月期

250
（予想）

売上高

2015年
3月期

2016年
3月期

2017年
3月期

24.7
（予想）
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262 256 24.9 23.5

　企業のスマートデバイスの導入をサポートするとともに、
キッティングサービスやヘルプデスク等の各種サポート
サービスを含めた総合的なモバイルソリューションの提案
を強化いたしました。しかしながら、固定回線系商材におい
て、ビジネスモデルの変化に伴い、従来型のFTTH等光
回線サービスの販売が減少した結果、売上高は256億
18百万円となりました。
　利益面においては、モバイルソリューションにおける各
種サポートサービスおよび光コラボレーション等の固定回
線系商材の販売が堅調に推移いたしました。一方、法人
向け通信回線・デバイス管理サービス等のシステム刷新
や人財などの戦略的な投資を実施した結果、営業利益は
23億57百万円となりました。

業　績

今後の具体的な取り組み

法人向けモバイルソリューション事業 ネットワーク事業 携帯電話販売台数（計画）

15.0%

営業利益
セグメント別構成比Enterprise Solution Business

ソリューション事業

法人顧客向けの携帯電話等の販売やソリューション
サービスの提供、固定通信サービスの販売取次業務事業内容

● 通信インフラの整備　● 新サービスの提供
NTTドコモ、 au（KDDI）、ソフトバンクなど

通信事業者
（サービス提供者）

代理店

法人顧客

サ
ー
ビ
ス
提
供

サ
ー
ビ
ス
利
用
・
料
金
の
支
払

受取手数料

支払手数料

代金の
受取

携帯電話、
各種サービスの
販売・契約の取次

代金の
支払

携帯電話の
仕入

携帯電話販売事業 （法人顧客向け）

●法人顧客のニーズに合ったソリューション
サービスを提供し、企業のスマートデバイス
導入・活用をサポート

●教育業界へ進出し、タブレット・ソリューション
事業を強化

● 「ＴＧ光」 関連事業の推進
　2016年1月　法人向け光アクセスサービス
「TG光」の再卸事業および「TG光サポート
パッケージ」の提供を開始

光コラボレーション事業への早期参入を支援

再卸売事業者の負担を軽減

18.6万台

2016年3月期

17.6万台

2017年3月期
（計画）

※Wi-Fi専用端末を含む

「サポートサービス」で

マスタ管理サービス

キッティングサービス

ヘルプデスク

セキュリティデスク
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